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Résumé ou extrait : La4e de couverture indique : "L es négociations constituent la trame des relations
Internationales et de |'activité des organisations et des conférences multilatérales, qu'il sagisse dela



régulation de I'économie mondiale, de la paix et de la sécurité ou de la prise en charge des enjeux
environnementaux. En tant que dynamiques de coopération, elles apparaissent alafois comme des jeux
d'interaction stratégique entre Etats et comme des processus de socialisation et de création normative. Les
négociations internationales sont étudiéesici alafois du point de vue des théories des sciences sociales et
des discours culturalistes dont elles font I'objet ; de celui de leur histoire longue et de leurs enjeux
contemporains (conflit israél o-palestinien, prolifération nucléaire, commerce, climat) ; ou encore de celui
des pratiques des négociateurs (diplomates, fonctionnaires, experts, ONG) et des institutions qui les
abritent (Conseil de securité de I'ONU, OMC, Union européenne). Un ouvrage qui avocation a servir de
référence pour tous les enseignements de relations internationales et pour les praticiens de la négociation.
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