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Résumé ou extrait : Cet ouvrage présente deux études sur les négociations internationales. La première
étude se déroule selon l'ordre d'une conférence internationale, qui suit l'ordre même dans lequel la
technique des négociations peut être observée : préparation, ouverture, déroulement et fin. La deuxième
étude se penche sur la négociation aéronautique. En effet, à côté des gouvernements, la négociation met
en jeu des acteurs très divers, dont l'intervention se situe souvent dans l'ombre. Les transports aériens en
font partie.
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