
  Négocier en anglais 

  

Type de contenu : Texte

Type de médiation : sans médiation

Type de support : Volume

Titre(s) : Négocier en anglais / Isabelle Perrin

Auteur(s) : Perrin, Isabelle (1967-....)

Mention d'édition : 4e édition

Publication : Levallois-Perret : StudyramaPro

Fabrication / Impression : 2023

Description matérielle : 1 volume (158 pages) : tableaux, schémas, couverture illustrée en couleurs ; 20
cm

Collection : Efficacité professionnelle

ISBN : 978-2-7590-5292-9

EAN : 9782759052929

Appartient à la collection : Collection Efficacité professionnelle (Levallois-Perret) 1950-2109

Titre de couverture : [Négocier en anglais. influencer et convaincre. les grandes étapes.]

Classification décimale Dewey : 420.243 81

Note sur les titres associés : La couv. porte en plus : "Maîtriser les techniques et la terminologie. S'adapter
à des interlocuteurs étrangers. Conduire, participer à une négociation en anglais"

Note sur les bibliographies et les index : Lexique
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Sujet - Nom commun : Anglais commercial
Négociations (affaires) -- Terminologie
Négociations (affaires) -- Vocabulaire

Forme, genre ou caractéristiques physiques : Glossaires et lexiques bilingues
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