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Résumé ou extrait : Est-il possible de préparer rationnellement une négociation ? Comment reconnaître et
prendre en compte dans la stratégie la convergence et la divergence des objectifs poursuivis par les
différents protagonistes ? Qu'est-ce qu'une bonne négociation ? La théorie des jeux constitue un cadre
logique cohérent pour appréhender ces questions.
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