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Résumé ou extrait : La négociation internationale est devenue une des principal es régulations des activités
publiques. La connaissance de ses principes et de ses méthodes est utile pour I'exercice du pouvoir et
nécessaire au maintien de I'harmonie entre les peuples. Cet ouvrage présente une vue compléte,
stratégique et tactique, systématique et pratique, de I'ensemble de ce sujet.

Sujet(s) : diplomatie
médiation internationale
négociation

relations internationales

Sujet - Nom commun : Négociations diplomatiques
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