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Résumé ou extrait : Ce dialogue avec A. Karpov et J.-F. Phélizon porte sur |es anal ogies stratégiques
entre une partie d'échecs et une négociation. Selon lui, si 1'on veut gagner, une bataille ou une
négociation, il faut non seulement sy préparer, sinformer et en connaitre les aspects tactiques maisil faut
surtout agir en fonction du profil psychologique de I'adversaire, jouer en finesse et gérer le temps

Sujet - Nom commun : Batailles -- Aspect psychologique
Echec (jeu) -- Aspect psychologique

Négociations

Stratégie -- Aspect psychologique
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