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Résumé ou extrait : En 2015, I'auteur est appel € pour nouer contact avec les freres Kouachi, responsables
de latuerie de Charlie Hebdo et retranchés pendant leur fuite dans une imprimerie. Samission : négocier
avec lamort. Depuis ses débuts dans les colonnes d'assaut, il atoujours cru au pouvoir du dialogue. Qu'il
sagisse d'une attaque terroriste, d'un forcené armeé dans un village, d'une cyber-attaque par des hackers,
d'une prise d'otage dans la cellule d'une prison ou de I'enlevement d'un ressortissant francais a l'étranger,
il est celui qui peut, par les mots, éviter lestirs et le combat. Négociateur de crise du GIGN pendant
douze ans, 'auteur a vécu des opérations extrémes. Sa ligne de conduite : concevoir I'inattendu. I raconte
son expérience au sein de cette unité d'élite, du processus de sélection intransigeant a |'apprentissage par
lamise en échec, en passant par la prédiction, des comportements, et les techniques d'influence et de
persuasion.
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