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Résumé ou extrait : Maitriser I'art rhétorique. Dans ce volume consacré alarhétorique, cet " objet d'étude
" défini par troisinfinitifs évocateurs, " convaincre, persuader, délibérer ", Emmanuelle Tabet rappelle de
facon exhaustive les fondements de I'art oratoire et son apport alalittérature francaise. Le XVlle siecle,
particulierement, exploite de fagon exceptionnelle ce savoir-faire, qui est un savoir-bien-parler hérité du
monde antique, maisil n'est pas un grand écrivain qui n'ait été aussi d'abord un grand orateur. De La
Fontaine a Antonin Artaud en passant par Voltaire, l'itinéraire est étonnant : il nous révele toute I'étendue
du pouvoir des mots. Dans un seul ouvrage, tout ce qu'il est nécessaire de posséder pour préparer dans les

meilleures conditions |'épreuve anticipée de francais. [4e de couv.]
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