
  Négocier en anglais 

  

Type de contenu : Texte

Type de médiation : sans médiation

Type de support : Volume

Titre(s) : Négocier en anglais / Isabelle Perrin

Auteur(s) : Perrin, Isabelle (1967-....)

Mention d'édition : 2e édition

Publication : Levallois-Perret : Studyrama, DL 2018

Description matérielle : 1 vol. (93 p.) : tabl., graph., couv. ill. en coul. ; 15 cm

Collection : [Poche] langues anglais

ISBN : 978-2-7590-3875-6

EAN : 9782759038756

Appartient à la collection : Poche (Levallois-Perret) 1952-0050

Classification décimale Dewey : 420.243 81

Résumé ou extrait : La 4e de couv. indique : "Intimidé par vos futures réunions en anglais, vous souhaitez
pouvoir converser en toute confiance avec vos collègues ? Destiné aux étudiants et aux professionnels, ce
mini guide vous donne tous les conseils pour mener à bien des discussions professionnelles, rédiger des
rapports ou des e-mails. À travers des mises en situation et du vocabulaire spécifique, cet ouvrage vous
propose toutes les clés pour préparer vos réunions, convaincre vos partenaires étrangers et négocier avec
plus d'aisance."

Sujet - Nom commun : Anglais commercial
Négociations (affaires) -- Terminologie
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