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Résumé ou extrait : Travailler dansla médiation des conflits armés, c'est senfoncer dans un brouillard -
celui de larecherche de la paix. C'est cheminer sur une ligne de créte entre des belligérants pour qui trop
souvent lafin justifie les moyens et des médiateurs ou des humanitaires qui tentent de limiter les
souffrances dues ala guerre. Comment ne pas glisser du compromis a la compromission ? Jusqu'ou
négocier avec des régimes criminels ou des organisations terroristes ? Faut-il accepter de négocier avec le
diable et si oui, avec quelsrisques ? Voilale pacte faustien que I'auteur exploreici, de la Bosnie-
Herzégovine ala Syrie, du Mali ala Colombie et al'Ukraine. Alternant le récit vécu et laréflexion
éthique, I'auteur, fort d'une longue expérience dans la médiation des conflits armés, tente d'éaborer une
boussole morale dans un monde violent et en pleine recomposition.
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