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Résumeé ou extrait : Découvrez les secrets des experts du renseignement pour décrypter les
comportements afin d'anticiper et de Sadapter a tous les environnements, situations et personnalités. Marc
Imperiali, ancien espion, dével oppe des techniques innovantes et éprouveées sur le terrain telles que le
puzzle (construire le portrait d'une personne), le scénario (élaborer un plan d'action), I'identification de
cibles types (adapter son comportement), etc. Il vous apprend comment décoder les signaux |égers -
comme latonalité de lavoix ou les gestes - et surtout les dissonances verbales et gestuelles, révélateurs
desintentions réelles de I'autre. Cet ouvrage est un parcours d'initiation, une invitation a redécouvrir
I'humain au travers des récits de missions, mais aussi un plan d'action pour celles et ceux qui souhaitent
comprendre et maitriser leur environnement. Entrez dans la peau d'un espion et apprenez comment
décrypter I'autre pour mieux communiquer, négocier, influencer.
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