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Note sur lestitres associés : La couverture porte en plus : "Les histoires hors du commun d'un des
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Résumeé ou extrait : « Certaines négociations ont changé mavie, d'autres m'ont abimé. Il y aeu desjoies,
des pleurs, des miracles et des regrets. » Marwan Mery est négociateur depuis plus de vingt ans, appelé
aux quatre coins du monde pour résoudre des situations complexes, parfois inextricables. Kidnapping en
Afghanistan, vol de pierres précieuses dans une prestigieuse maison de luxe, extorsion menacant dix mille
emplois... il nous emmeéne dans les coulisses de ses histoires les plus marquantes, qui dépassent souvent
I'imagination. Un livre fascinant et unique en son genre, dans lequel I'auteur nous partage sans filtre ses
négociations extraordinaires.
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