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Résumé ou extrait : Cet ouvrage traite des négociations internationales et du réle que joue la politique en
expliquant le succes ou I'échec des négociations entre les Etats-Unis et des alliés, adversaires et amis
sélectionnés, durant les années 1970 et 1980. L'argument de I'auteur est que la négociation internationale
est un processus politique dans lequel les nations suivent leurs intéréts et objectifs de sécurité tout en
tentant de les concilier avec ceux de leurs partenaires de négociation.
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