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Résumé ou extrait : Cet ouvrage sera votre allié pour toute négociation, en particulier dans un contexte
international. Chaque partie comprend une section théorique explicative en français avec des expressions
anglaises expliquées ou des listes de vocabulaire, le tout suivi de nombreux exercices d'entraînement en
anglais qui sont corrigés à la fin du livre. Les facteurs clés du succès de toute négociation sont mis en
avant à l'aide d'exemples variés, d'études de cas et de synthèses grammaticales. Les contenus peuvent être
utilisés en autoformation par des étudiants à l'université ou en écoles spécialisées dans l'enseignement
supérieur, ou pour préparer un stage en entreprise. Ils peuvent aussi être un outil pour les professionnels
qui souhaitent approfondir leurs connaissances en négociation internationale
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